电池租赁兴起背景
 随着信息产业、家电数码产业、电子产业的快速发展，有力地推动了我国电池业的崛起，电池逐渐成为商品市场中的主导产业。我国的电池生产水平越来越高。但我国与西欧的市场不一样，西欧消费者现在大部分使用充电电池，而我们市场上使用的电池大部分为一次性碱性电池，其缺点是寿命短、能源浪费大、价格高，这些用完后的废旧电池中含有大量重金属，如：汞、镉、铅以及酸碱等有毒有害物质，造成严重的环境污染。我国是电池消费大国，年产量已达 180 亿支，但随之而来的是无条件地接受每年85万吨黑色垃圾的现实。随意丢弃 1 节废旧电池将造成 60 万升水（相当于 1 个人一生的饮水量），1.6 平方米土地的污染。这些数字触目惊心。电池污染特点是生产多少、废弃多少；集中生产，分散污染；短时使用，长期污染。在“保护环境、珍惜大自然”的今天，我们每个人都应把环保事业视为己任，让我们担负起对大自然的一份责任。 

    废旧电池的危害

    日益增长的垃圾产量正在使我们居住的星球超负荷运转，层出不穷的公害事件、 " 垃圾围城 " 早已为我们敲响了警钟。如何实现无害化、减量化、资源化已是当务之急。 " 放错了地方的资源 " 是近年来人们对垃圾的重新认识。实行垃圾分类将使能够回收的垃圾废物实现物尽其用，变废为宝。 就体积和重量而言，废电池在生活垃圾中是微不足道的，但它的害处却非常大，电池中含有汞、镉、铅等重金属物质。汞具有强烈的毒性，铅能造成神经紊乱、肾炎等；镉主要造成肾损伤以及骨疾－骨质疏松、软骨症及骨折。若把废电池混入生活垃圾中一起填埋，久而久之，惨出的重金属可能污染地下水和土壤。 电池在我们生活中的使用量正在迅速增加，已深入到我们生活和工作的每一个角落。 WALKMAN 、 BP 机、移动电话、照相机、计算器。目前，全国的电池消费量在 70 亿只左右。据预测，到 2000 年仅 BP 机的电池用量就将达到 15.5 亿只。这些电池若未得到妥善处理，将直接或间接地危害人们的身体健康。实施并倡导废旧电池分类收集活动为越来越多的人们所认识，并得到越来越多的重视、支持和参与 -- 与其分散污染，不如集中治理。 从我做起，从身边每一件小事做起，是我们的座右铭。关爱身边环境、参与废旧电池的分类回收利用是我们每一个人的责任和义务。个人的行为也许微不足道，但把我们每个人的力量联合起来，便足以托起一种文明，一种与自然共生的文明，一种可持续发展的文明。 

  废旧电池污染简介 

1.电池的组成： 
　干电池、充电电池的组成成分：锌皮 ( 铁皮 ) 、碳棒、汞、硫酸化物、铜帽；蓄电池以铅的化合物为主。举例： 1 号废旧锌锰电池的组成，重量 70 克左右，其中碳棒 5.2 克，锌皮 7.0 克，锰粉 25 克，铜帽 0.5 克，其他 32 克。 
  废旧电池的危害性： 
废旧电池的危害主要集中在其中所含的少量的重金属上，如铅、汞、镉等。这些有毒物质通过各种途径进入人体内，长期积蓄难以排除，损害神经系统、造血功能和骨骼，甚至可以致癌。 
铅：神经系统（神经衰弱、手足麻木）、消化系统（消化不良、腹部绞痛）、血液中毒和其他的病变。 
汞：精神状态改变是汞中毒的一大症状。脉搏加快，肌肉颤动，口腔和消化系统病变。 
镉、锰：主要危害神经系统。 

2. 污染的途径： 
　这些电池的组成物质在使用过程中，被封存在电池壳内部，并不会对环境造成影响。但经过长期机械磨损和腐蚀，使得内部的重金属和酸碱等泄露出来，进入土壤或水源，就会通过各种途径进入人的食物链。 
这些过程简述如下： 
　电池 土壤 微生物 动物 循环 粉尘 农作物 食物 人体 神经 沉积发病 其他 水源 植物 食品 消化 
　生物从环境中摄取的重金属可以经过食物链的生物放大作用，逐级在较高级的生物中成千上万地富积，然后经过食物进入人的身体，在某些器官中积蓄造成慢性中毒。

3. 污染的体现： 
　 填埋 : 废旧电池的重金属通过渗滤作用污染水体和土壤。 
　 焚烧：废旧电池在高温下，腐蚀设备，某些重金属在焚烧炉中挥发在飞灰中，造成大气污染；焚烧炉底重金属堆积，给产生的灰渣造成污染。 
   堆肥：废旧电池的重金属含量较高，造成堆肥的质量下降。 
   再利用：一般采用反射炉火冶金法，工艺虽然容易掌握但是回收率只有 82% ，其余的铅以气体和粉尘的形态出现，同时冶炼过程中的二氧化硫会进入空气中，造成二次污染，直接危害操作工人的健康。 
无害化和资源化处理废旧电池迫在眉睫 
电池污染的特点是生产多少废弃多少；集中生产、分散污染；短时使用，长期污染。电池使用量增多，使用范围越来越广，使得废电池的产生量与种类不断增加，目前电池有干电池、充电电池、蓄电池、特种电池等几个类上百个品种。由于废旧电池的成分包含有可利用的金属部分，使得回收利用能产生一定的经济价值，实现资源化。据不完全统计，全国每年生产的电池达到 15 亿节，这些电池含锌皮 38200 吨，铜帽 600 吨，铁皮 29600 吨，汞 2.48 吨等。 

电池租赁可行性分析
电池租赁店的几大特点 

　　１、 市场认同度高 
　　我国每年近 180亿支产电池销量，每年产生接受近100万吨黑色垃圾。在大力提倡“保护环境、珍惜大自然”的今天，每个人都应把环保视为己任，都会担负起一份对大自然的责任、一份良知，营造一个绿色的家园。因此，本项目会得到大众特别是学生的响应和支持。 

　　２、 性能优异使用经济 
　　租赁电池采用高能量绿色环保镍氢电池，设计和构造独特、内阻小、容量大。 10支电池串联用100W汽车灯泡放电4分钟30秒；10支碱性电池串联用100W汽车灯泡只放电1分钟30秒。随身听用普通碱性电池可听约3小时左右，而用镍氢电池则可听约5-8小时。镍氢充电电池的电容量是碱性电池的5-10倍，还可重复使用上千次， 

　 　　３、 消费群集中 
　　本项目主要针对大中专院校，而一般院校少则 5千-1万人，多则2-4万人，而且人群集中，是最大的消费群。 

４、 市场会越做越大 
　　据《电池杂志》、《电池快讯》报道，我国电池 2003年产销量近180亿支，电池的使用与我们的生活密不可分，市场前景非常广阔，可谓商机无限。就学校而言，以前由于没有电池租赁店，许多学生自己买充电电池和充电器.。据调查，平均四年大学下来仅在电池上的花费要300-500元。而有了租赁店后，一次性支出少，每月只需5元租赁费，可以无限制使用，使得新入学校的学生大部分都会接受这一模式。 

　　５、 投入产出无可比拟 
　　现在一般的投资项目，年利润有 50%就不错了，而大的资金项目投入，年利润只能在10%-30%之间，且风险大。本项目一次性投入4元多一节电池可用它来充500-1000次，赚500-1000次钱。 
　　 ６ 、 学生最易接受 
　　 学生自己购充电器和充电电池，而且不止一种电池用品，需购买多对电池，对于纯消费的学生来说，费用过大；二是学生年纪轻社会经验少，易买到假冒伪劣的充电电池和充电器；三是现在学生独生子女多，散懒现象严重，自己充电又费力又费时（一般充 10 小时），还易耽误影响上课，充电电池的特性是不能少充电也不能过充电，时间难以掌握。不少学校为了加强管理，晚上 10 点以后停电熄灯，学生更是无法充电；四是现在学生现在的环保意识正在逐步增强。所以，学生最容易接受电池租赁这一模式，省钱、省心、省力、省事。 
   
>>电池租赁店的几大优势 
  　１、 投资少 
  　您仅投资8000元-10000元，拥有数量足够的镍氢充电电池和一套电池充电柜，便有了一份自己的较好的事业。它不但为大学生、个体户、下岗人员等投资者提供了一次创业机会，又为消费者带来更多的实惠，可谓一举多得。 
　　 ２、 见效快 
 　当天动作，马上就有现款回笼。3-5个月便可收回全部投资。 

　３、 风险低 
　　 从投资角度看：投资电池租赁连锁，无须专业的技术人员、无须庞大的销售队伍，市场运作成本极低，你的投资额就是进货量，一般 3--5 个月收回投资。退一万步讲，市场上充电电池在 14-40 元 / 对，进货价在 4 元多一点，且电池能较长时间存放，即使以零售形式低价出售也可保证资金安全。 
　　 ４、 行业独特 
　　 电池租赁是一种新兴行业，它以全新的姿态、独特的经营模式出现在市场中，引起广大学生及消费者极大的兴趣，且很快深入人心。北京、河北、成都、西安、昆明、武汉等地众多高校已开展得红红火火。 

镍氢电池与其它充电电池及充电器对比 

	项目 
	租赁电池 
	自购其它充电电池及充电器 

	价　位 
	1 、 月租金 5 元 / 对镍氢电池； 
2 、 季租金 13 元 / 对镍氢电池； 
3 、 年租金 30 元 / 对镍氢电池； 
4 、 租期内不计次数更换。 
	1 、 一对镍镉电池售价 15-20 元；一对镍氢电池售价 20-35 元； 
2 、 普通小型充电器售价 25 元左右； 
3 、 购充电器和一对充电电池最少需要 40 元左右，质量还得不到保证。不少学生需购 4 节 5# 4 节 7# ，一次投入近 200 元。 

	性 价 比 
	1 、 省时、省力、省心、省钱； 
2 、 无需自己充电及担心电池质量问题； 
3 、 安全可靠； 
4 、 绿色环保。 
	1 、 需要自己充电，学生即花时间又花精力，有的学校夜间停电，更是无法。 
2 、 现在市面上假冒伪劣多，质量不保证，充电器易损坏或充爆电池。 
3 、 用充电器充电电池使用寿命短，且充不饱。 


镍氢电池与碱性电池对比 

	项目 
	镍氢电池 
	其它电池 

	价位 
	租赁两支 5 号或 7 号镍氢电池（1300mAh 和 600mAh ），月租费 5 元。 
	购买碱性电池支出 1-5 元 / 对 

	费用支出 
	1 、 租金 5 元， 2 支电池使用后，月内不计次数更换； 
2 、如更换 15 次，相当于购买 70 支以上碱性电池，节约开支近 30-50 元。 
	1 、碱性电池只能一次性使用，购买一对需 1—5 元。一支大容量的镍氢电池相当于 5 支碱性电池的电量。 
2 、一支大容量的镍氢电池市场售价 12 元以上。 

	使用双保 
	1 、 2 支装的复读机、随身听可连续工作 5-6 小时以上； 
2 、 避免购买假冒伪劣电池。 
	质量良莠不齐，真假难辨。 

	对环境影响 
	1 、 镍氢电池是国际公认的不含重金属的绿色电池； 
2 、 租赁电池确保每支电池的回收； 
3 、 从源头上解决废旧电池的污染问题。 
	1 、 含汞、锰、铅、镉等重金属； 
2 、 用完即弃，易造成环境污染； 
3 、 回收外理成本高，浪费有限资源。 


>>效益获利分析 
 I. 每对电池收取 10 元的押金，此押金可作流动资金使用。 

 II. 投资电池租赁的投资情况、获利分析表如下： 

根据经验，使用租赁服务的会员人数， 1-3 个月能达到本学校总学生人数的 10% 左右，经过半年至一年时间，可达到 20-30% ，我们以 15% 为例分析：按学生月卡：每卡金额5元计算： 

	  
	投资额（元） 
	学校人数（人） 
	充放电柜型号及数量 
	电池数量（支） 

	D 级店 
	7300--9600 
	4000-8000 
	96D 1 
	1000--2000 

	C 级店 
	16000--22000 
	8000-12000 
	192D 1 
	2000--3000 

	B 级店 
	22000--33000 
	12000-20000 
	384D 1 
	3000--5000 

	A 级店 
	45000--80000 
	2 万 -5 万 
	384D 2 
	7000--15000 


	  
	会员数量（人） 
	月收入（元） 
	月开支（元） 
	月纯利（元） 
	投资回报期 

	D 级店 
	800-1600 
	4000-8000 
	1600-3400 
	2400-4800 
	3-4 月 

	C 级店 
	1600-2400 
	8000-12000 
	3200-4800 
	4800-7200 
	2-4 月 

	B 级店 
	2400-4000 
	12000-20000 
	4800-8000 
	7200-12000 
	2-4 月 

	A 级店 
	4000-8000 
	20000-40000 
	8000-16000 
	12000-24000 
	2-4 月 


 “电池出租店”不仅明显满足上述六个要素，而且具有以下明显优势： 

1 、投资少：您仅需要投资三千元左右，即可拥有一套电池充电设备和 300 余支高能充电电池，它不仅为大学生、下岗人员等投资者提供了一次创业机会，又为消费者带来了更多的实惠，可谓一举多得； 

2 、见效快：当天开店，马上就有现款回笼，会员卡收入，电池押金收入等，经营得当，当月即可收回全部投资； 

3 、利润高：每只电池每次充电费用加上电池折旧，成本仅为 0.02 元 / 支，租价以 5.0 元 / 月计算，以用户每天更换 2 只电池计算，则利润空间为 3.8 元 / 月，收益计算如下 ( 按中小型学校规模计算 ) ： 

以此为例： 1 万人（学校学生总数）× 40% （市场占有率） *3.8 元（利润） =15200 元（月收益）； 

年收益： 1.52 万元× 12 个月 =18.24 万元 

押金收取：按每人 10 元最低押金收取，按 4000 人计算，可收取押金 10*4000 （人） =4 万元 

因此，开办 “电池出租连锁店”，经营得当，当月即可收回全部投资，年获利可达 20 万元之巨。 

4 、行业独特：电池租赁是从国外引进的新型行业，它以全新的姿态、独特的经营模式出现在市场中，引起广大学生及消费者极大的兴趣，且很快深入人心。 

电池租赁项目实施参考
>>电池租赁办法 费用实行年卡、季卡、月卡 2、月卡制。每对电池收10-15元的押金。 

I. 年卡：每卡金额 30 元。 
在一年内可凭此卡在电池租赁处每次租赁两支电池，电池每次用完后，凭卡和交回使用后的电池兑换电量饱满的电池，一年内不计次数。到期退还押金，可续租。 

II. 季卡：每卡金额 13 元 
在一季度内可凭此卡在电池租赁处每次租赁两支电池，电池每次用完后，凭卡和交回使用后的电池兑换电量饱满的电池，一季度内不计次数。到期退还押金，可续租。 

III. 月卡 2 ：每卡金额 9 元 
在一月内可凭此卡在电池租赁处租赁四支电池，电池每次用完后，凭卡和交回使用后的电池兑换电量饱满的电池，一月内不计次数。到期退还押金，可续租。 

IV. 月卡：每卡金额 5 元 
在一月内可凭此卡在电池租赁处租赁两支电池，电池每次用完后，凭卡并交回使用后的电池兑换电量饱满的电池，一月内不计次数。到期退还押金，可续租。 

>>经营模式 
一、校园租赁经营模式 

    在校学生人数众多，尤其是大、中专院校、中学、幼儿园（玩具）等，他们之中拥有短时大电流放电的用电器 (如：随身听、CD、复读机、MP3、数码相机、电动玩具等)的学生很多；且他们的生活、社交区域较为集中；电池出租业是一个新生事物，而学生较其它消费群体更易接受新兴事物，因此我们选择学校做为电池出租业务的最佳场所，其业务开展可采取以下方式： 

  1、联系校方 在学校中开展以 “绿色校园”、“绿色奥运”" 租一对电池，留一片绿色 " 、" 爱我家园 " 等为主题的环保活动，借助演讲比赛，文艺演出、环保晚会等多种形式，使学生充分了解废旧电池污染的严重性，提高学生的环保意识， 适时地推出我们的电池出租业务，环保理念，使学生对电池出租的意义有所了解 ( 主要是与其它非环保电池的区别 ) ，从而使学生自愿租赁我们的电池。 

  2、问卷调查 在学生中进行问卷调查，了解学生对不同型号电池的需求量、消费金额，用于指导您的投资方向，从而减小盲目投资，并且满足拥有不同用电器的学生需求。

   3、 开店选址 电池出租店应选在学生较集中的地点，这样利于宣传，也可把校内的商店、电话吧、洗衣房、数码店、报刊亭等作为电池出租兑换点，与参与经营者分成，从而减小租赁门面、人员工资等费用的支出，降低成本，这样更适合于小型投资者电池出租业务运作，可以降低经营者的风险，提高其利润空间。

 4、推广电池出租的方式 
    <1> 、免费使用　　 
    (1) 、为其在学生中扩大影响力，加快电池出租用户的形成，可采用免费使用的方法。具体办法：免费试用一段时间（一般为 3-7 天），每一位试用两支，收取 10-15 元押金，试用期满退还电池者，退还押金，期满未退还者可视为正式出租用户。此办法的特点：学生乐于接受、尝试新事物、说得好，不如让用户免费使用一次，便于用户迅速扩展。　　 
    (2) 、为了鼓励消费者勇于办理年卡，我们可采取办理年卡者租期延长 30 天或赠送一些小纪念品也可推行年终抽奖等类似的活动。　　 
    (3) 、出租店可兼营一些小型电器，如收音机，单放机等，在出租业运营初期，可采取购小电器免费充电一周，收取一定的押金，当期满退还电池者，退还押金，期满未退还者可视为正式用户。　 
    <2> 、用户发展用户　　 
    已成为租电池的用户再发展新用户，他们是最好的宣传员，一个宿舍有一名租赁用户，会很快影响到其他人，要给介绍新用户的老用户有一定的优惠．具体办法：老用户每介绍来一位新用户。　　 
   
　二、小区租赁模式 

    小区开展电池租赁业的思路: 小区人口较为集中 且拥有放电器的家庭较多 , 如：电话、摇控器、相机、电子门铃、电动玩具等，有些电器是买得起养不起（如：电动玩具），我们推出的电池租赁业务，完全能够满足他们的需求。 

    1、市场调查 
   <1> 、在生活小区开展电池租赁业务,必须依托生活小区内现有的服务设施如小超市、商店、报刊亭、门房等 , 进行深入的市场调查。调查内容为生活小区人口数量、人口结构、小超市、商店的电池日销售量，购买者的用途，经常购买者一次购买量等等资料，作为开展此项目设立租赁点的依据。 
   <2> 、在当地进行问卷调查,了解当地政府的环保意识 , 对废旧电池污染危害性的认识 , 以及废旧电池的回收情况,这对于我们开展业务有很大的帮助。 

   2、广告宣传 
  <1>、在小区内的宣传栏可做一些电池污染方面的宣传，当人们对电池污染的严重性有了明确的认识后，可在其内做如《投资新亮点》\《解决废旧电池污染途径——电池租赁》等丰富多彩的宣传活动。 
  <2> 、利用节假日在小区门口摆放一些关于电池租赁的展板、图片资料，也可适当地散发传单等 , 对电池租赁进行宣传，使这一新兴行业更深入人心。 

   3、选址 
  <1> 、为了降低成本 , 减少支出 , 可将充电设备放在家中或已有经营场所进行充电。可减少店面租金、人员工资等开支，从而降低充电成本，增加利润，（此方法适用于电池租赁业初期运作）。 
  <2> 、在生活小区内设立若干电池租赁兑换点，可选在人流量较大的路口、门房、中老年活动中心、报刊亭、物业管理中心等或电池消耗量较大的场所。 
  <3> 、生活小区内的幼儿园设立兑换点 
凡开办幼儿园者，为提高儿童的智力、培养孩子的兴趣，均备有大量的玩具。但在电动玩具配备上，他们更多的担心电池消耗量太大而增加成本这一难题，电池租赁业的推出可解决园方此方面的顾虑，既开发了儿童的智力，又为租赁商带来了稳定的经济收入，可谓一举多得。 
  <4> 、生活小区内的学校开办兑换点。

   4、推广电池租赁的方式 
  <1> 、可将充好的电池放在其它的商店或经营场所，租赁分成即每销售一张租赁卡（发展租赁用户），可按收入的 20% 予其分成，发展用户越多，商店收入越高，这样业主自然乐于开展此项业务，同时经营商也可减少门面房、人员工资等开支。此方式适应于电池租赁业初期运作。 
  <2> 、电池租赁法 
　　 将电池一次性租赁给兑换点，向兑换点收取相应的租金，再由电池兑换点租赁给电池用户，此法的特点是电池租赁经营者收入稳定，兑换点收入高，适合已发展了稳定数量的用户群，大大提高了兑换点经营者的积极性。 
  <3> 、将电池及充电设备租给经营者，收取一定的押金 ( 充电设备的价格 ) 、租金，由兑换点自主经营，经营者可利用收取的押金滚动式发展，当兑换点不愿进行经营时，可收回充电设备及电池，将押金退还，如果兑换点想拥有充电设备及电池，可将设备及电池一次性出售于兑换点，这样经营者可从中获得设备及电池的差价，兑换点也可将电池租给租赁用户时获取一定的利润。 
  <4> 、结合小区的物业管理员，在每月收取物业管理费时，可给每户两节 5# 或 7# 电池，由物业管理部门对电池使用情况、用户名单登记入册。用户免费使用一周后，由物业管理部门负责收回，若不退还者由物业管理部门办理租赁手续，经营者与物业管理部门分成。 
    以上建议仅供参考。

根据广大客户要求，该公司已专门拓展了该项业务，专业提供电池租赁所用镍氢电池:Ni-MH ＡＡ1300\1500mAh、Ni-MH ＡＡＡ600/650mAh 型号电池。电池均厂价供应，质量和信誉放心有保证，并且可以根据要求订做自己的标签。
    现在本公司客户已经遍布北京、上海、江苏、河北、河南、山东、浙江、江西、广西、重庆等地区。电池出租所使用的电池对性能和寿命有特殊的要求，为了满足顾客，本公司严把质量关，切实做好售后服务等，产品投放市场以来，深受好评。

    针对客户对于电池出租使用的镍氢电池充电柜的需求情况，现在同时为电池出租客户提供智能电池充电柜可供选择。
